 PREZENTAREA OPORTUNITATII FM-GROUP ROMANIA
Cauţi o soluţie pentru rezolvarea problemelor tale mai ales a celor financiare?

Iată care este oferta noastră:

O oportunitate de obţinerea unor venituri suplimentare în condiţii legale, devenind partenerul firmei FM Group din Polonia.

Cine este firma parteneră?

FM GROUP WORLD POLONIA este o firmă care a întrodus un sistem special de distribuire a produselor sale, şi anume: distribuirea directă din depozitele fabricii, eliminând toţi intermediarii din drumul mărfii de la fabrica la cumpărător. În acest fel a ajuns ca în 5 ani să aibă depozite în peste 50 de ţări cu o cifră de afaceri în 2009 de 46 milioane de euro. Filiala din România a ajuns la un număr de distribuitori de 27 000 ceea ce arată că este în plină dezvoltare în Bucureşti şi în ţară. Firma din România este pe primul loc printre firmele care lucrează în acest sistem. Aplică cel mai mare comision (40 %) la promovarea produselor.

Care sunt produsele oferite de FM GROUP ROMÂNIA?
Trei grupe de produse:

a) Parfumuri şi produse adiacente: Parfumurile sunt fabricate din uleiuri naturale obţinute de la fabrica de uleiuri de parfumuri din Germania – de la DROM FRAGRANCE INTERNATIONAL, una din cele mai vechi fabrici din lume. Parfumurile FM sunt fabricate din uleiurile folosite de cele mai cunoscute firme de parfumuri din lume. Este cunoscut faptul că nicio firmă mare de parfumuri nu îşi concepe singură parfumurile, ci le produce pe baza esenţelor (uleiurilor) obţinute de la fabricile de esenţe. Apoi produc parfumurile în tendinţele mărcilor deja cunoscute. De aceea putem spune că şi FM are parfumuri originaleîn tendinţă cu parfumurile mărcilor cunoscute. Parfumurile de damă au 20 % esenţă, cele bărbăteşti 16 % - concentraţia maximă.

b) Produse de curăţenie pentru:

· Casă

· Autoturisme

· Electronice, tastaturi, ecrane

Ambalajele acestora sunt biodegradabile. Calitatea lor rivalizează cu cele mai cunoscute produse sanitare din comerţul clasic, iar preţurile sunt de fabrică.

c) Produse cosmetice

O gamă de bază pentru cosmetică, fabricate pe baza unei tehnologii vechi de mii de ani, numai din ingrediente naturale.
De ce au produsele FM preţuri atât de mici?
· Deoarece pe ambalajul parfumurilor sunt folosite doar coduri care însă corespund mărcilor parfumurilor cunoscute. Se cunoaşte faptul că parfumurile unor branduri cunoscute măresc preţul comercial cu 50 – 70 %;
· Deoarece FM Group foloseşte propriile ambalaje simple şi elegante. În cazul parfumurilor de firme, se măreşte preţul comercial cu cheltuielile făcute pentru ambalaje sofisticate;

· Deoarece FM Group nu foloseşte magazine pentru distribuire. Prin folosirea magazinelor foarte elegante se mai adaugă la preţul comercial toate cheltuielile necesare întreţinerii acestor magazine;

· Deoarece FM Group nu face reclamă. Reclama este făcută de distribuitori prin viu grai. De aceea preţul reclamei este plătit distribuitorilor sub formă de bonusuri între: 3 – 21 % + 9 % pentru distribuitorii ajunşi pe treptele mai înalte de performanţă. Toată lumea cunoaşte preţul reclamelor din media, ceea ce ridică iaraşi preţul comercial cu un procent semnificativ.

Exemple de preţuri: preţul din comerţul clasic al unui parfum clasic oscilează între 200 şi 400 lei.
· 1 parfum FM clasic de damă: 36,80 preţ de fabrică → 51,50 preţ de catalog – diferenţa de 40 % = 14,70 lei
· 1 parfum FM lux: 63,00 preţ de fabrică → 88,20 preţ de catalog – diferenţa de 40 % = 25,20 lei
· 1 ruj: 20 lei preţ de fabrică → 28 lei preţ de catalog – diferenţa de 40 % = 8 lei
Modalităţi de câştiguri
Trei moduri de câştiguri:

· Prin consum propriu: se afce o economie în bugetul familiei cumpărând produsele la preţ de fabrică.
· Prin promovarea în jurul nostru se obţine un câştig curat de 40 % din fiecare produs promovat. Nu există o cantitate minimă obligatorie! Pentru o reţea eficientă însă se recomandă consumul sau promovarea a 4 – 6 produse lunar.

· Prin construirea unei reţele proprii de distribuitori, recomandând celor cunoscuţi sau apropiaţi să-şi schimbe locul de achiziţionare a unor produse, cumpărând direct din fabrică. În acest fel se crează o reţea din consumul propriu efectuat de partenerii întroduşi direct sau indirect în reţeaua ta.

Firma foloseşte puncte pentru fiecare produs în parte. Punctele se adună la fiecare partener. Aceste puncte urcă spre cel care a iniţiat reţeaua. În acest fel fiecare va fi plătit conform consumului realizat de el şi de reţeaua creată de el. Punctele se transformă în bani, aşa că zilnic îţi poţi vizualiza prin internet nivelul afacerii tale. Dacă îţi creezi o reţea, tu vei fi plătit cu diferenţa între tine şi partenerii tăi. 
Bonusurile încep să se plătească de la 300 de puncte în sus:

300 puncte – 3 %

1200 puncte – 6 %
3600 puncte – 9 %

7200 puncte – 12 %

12 000 puncte – 15 %

20 000 puncte – 18 %

30 000 puncte – 21 %

Acest sistem se numeşte NETWORK MARKETING sau MULTI LEVEL MARKETING, ceea ce înseamnă comerţ pe bază de consum pe mai multe nivele.

Produsele firmei FM Group sunt consumabile. Deci există o piaţă permanentă pentru produsele oferite de tine şi partenerii tăi. De aceea şi câştigurile devin permanente în funcţie de consumul lunar realizat de reţeaua creată de tine direct şi indirect.

După cum aţi observat până acum, în afacerea FM nu punem accent pe vânzare ci pe consum. Numai prin crearea unei reţele de consumatori se realizează câştiguri mari. De aceea instruiţi-i pe partenerii dvs să cumpere din propria lor „PRĂVĂLIE” şi să nu-i îmbogăţească pe patronii marilor magazine obţinând o economie semnificativă.
Echipa noastră se concentrează doar pe TRANSMITEREA INFORMAŢIEI, pe RECRUTAREA DE PARTENERI, INSTRUIREA şi FORMAREA LIDERILOR şi pe CONSUMUL DE PRODUSE.

Ce au de făcut cei care doresc câştiguri permanente?
Să-şi creeze o reţea de cnsumatori şi de constructori de reţea.

Cum?

Ducând informaţia la toţi cunoscuţii lor, şi făcând o selecţie de constructori de reţea, de lideri. Unii vor accepta iar alţii vor refuza colaborarea. Cei ce accepta parteneriatul cu firma, vor fi instruiţi de o echipă de lideri care are deja o experienţă.

Ce ai de făcut CONCRET dacă te-ai hotărât să construieşti reţeaua ta proprie, afacerea ta?

· Înscrii direct la tine 20 – 25 de oameni care vor să consume şi unii dintre ei vor construi la rândul lor o reţea de consumatori.

· Alegi dintre ei 3 -5 persoane cele mai hotărâte care vor să câştige bani.

· Îi inveţi să facă exact ceea ce faci şi tu şi cu ajutorul echipei îi instruieşti. 
În acest fel se va naşte o reţea compusă din consumatori în primul rând şi din constructori de reţea.

Ce te-ar interesa? Să iei bonus de la 20 de parteneri sau de la 1000? De aceea te vei concentra să-i AJUŢI pe cei 3 sau 5 parteneri care sunt hotărâţi să-şi facă propria lor reţea.

În asta constă toată munca. Să cauţi şi să selectezi oamenii hotărâţi, liderii.

Care sunt INSTRUMENTELE cu care ajungi la performanţă?
Ca la orice afacere şi aici echipa noastră aplică un sistem de succes. Acest sistem s-a creat pe baza experienţei celor care au ajuns deja la succes. Noi predăm celor pe care îi instruim acest sistem ca să nu repete greşelile noastre. Sistemul are o vechime de 60 de ani, iar noi am aplicat la condiţiile din ţara noastră.

Există un SISTEM pe care îl aplici personal şi un sistem aplicat de echipă pentru instruirea ta. SISTEMUL PERSONAL.

a. Îţi stabileşti scopul pentru care vrei să lucrezi. Acest scop va deveni ŞEFUL TĂU NEMILOS, care nu te va lăsa să abandonezi oricâte NU-uri ai încasa, ducând informaţia în jurul tău.

b. Întocmeşti o listă cu persoanele cunoscute, adresele lor, telefonul şi nevoile lor despre care tu ai cunoştinţă, deoarece contactându-i, tu le oferi O SOLUŢIE LA PROBLEMELE, LA NEVOILE LOR. Această listă este CAPITALUL TĂU pe care îl întroduci în afacerea ta. Fă-o cât mai cuprinzătoare.

c. Faci invitaţii pentru o întâlnire personală prelucrând lista pentru a oferi soluţia pentru problemele lor. În timpul invitaţiei telefonice, obţii doar data şi ora întâlnirii pentru a prezenta afacerea ta. Nu încerca sub nicio formă să explici afacerea prin telefon. La întâlnirea personală poţi trece, dacă aveţi timp, la a patra unealtă: adică prezentarea ofertei. Dacă  nu aveţi timp, stabiliţi doar data şi ora întâlnirii pentru prezentare.
d. Prezentarea ofertei oportunităţii. Nu uita! Tu nu rogi pe nimeni, nu obligi pe nimeni să-ţi devină partener. Tu doar oferi o oportunitate de câştig. El va hotărâ dacă îl interesează sau nu soluţia oferită de tine pentru rezolvarea problemei lui. NU UITA! Afacerea ta se va dezvolta din momentul când începi să faci PREZENTĂRI. Indiferent dacă aceste prezentări sunt bune sau greşite. Important este ca INFORMAŢIA CU OFERTA să circule.
Dacă ai primit un DA, urmează înscrierea lui ca partener al firmei şi pregătirea lui să folosească şi el uneltele pe care le foloseşti şi tu. 
De aici vei folosi SISTEMUL OFERIT DE ECHIPĂ care constă în diverse moduri de instruire.

1) Primul instrument este PREZENTAREA PUBLICĂ – adică faci o prezentare pentru mai multe persoane odată, ca să-ţi eficientizezi crearea de reţea. Cere ajutorul sponsorului. În Bucureşti echipa noastră organizează două prezentări pe săptămână. Cere sponsorului tău locul şi ora prezentărilor. Pentru provincie se pot organiza prezentări cu mai multe persoane, unde vei invita sponsorul sau liderii cu care lucrezi.

2) Al doilea instrument în Bucureşti este ÎNTÂLNIREA LIDERILOR – unde se instruiesc liderii pe baza de teme prezentate de echipa de instruire. Este o unealtă deosebită, Celor ce nu ajung la Bucureşti pentru aceste întâlniri se vor transmite temele prin internet.
3) CEA MAI PUTERNICĂ UNEALTĂ ESTE SEMINARUL – De ce ? Deoarece prin seminar se transmit exemple, imaginea succesului unor parteneri, sentimente, emoţii, motivări, viziunea treptelor ce se pot atinge. Aici se iau DECIZII de către participanţi. De aceea îţi recomandăm ca să câştigi timp (cam 6 luni de muncă) invită cu tine MINIM 10 PERSOANE la un seminar şi 3 persoane categoric vor hotărî să devină partenerii tăi şi vor aplica şi ei sistemul învăţat. De aceea poţi construi o reţea de succes cu 6 luni mai repede decât dacă ai lucra singur.

Află de la sponsorul tău datele seminarilor. La aceste seminarii nu se plăteşte informaţia, ci sala închiriată. La SEMINARIILE DE SFÂRŞIT DE SĂPTĂMÂNĂ se plătesc doar masa şi cazarea, deoarece ele ţin 2 zile şi se organizează în MARTIE şi NOIEMBRIE. Celelalte seminarii se ţin lunar. Deja echipa noastră a început să organizeze seminarii şi în provincie. Află de la sponsorul tău datele şi locaţiile seminariilor.

Toate aceste unelte sunt elaborate şi în materiale informative separate. Cere-le de la sponsorul tău ca să aprofundezi temele. Folosind seminariile cu 10-20 de invitaţi îţi uşurezi selecţia liderilor, care altfel ţi-ar lua foarte mult timp. Gândeşte-te cât de repede vrei să ajungi la câştiguri serioase şi alege metoda care ţi se pare mai potrivită pentru tine. Te sfătuim să nu pierzi vremea cu cei care nu au interes, concentrează-te să lucrezi doar cu 3-5 lideri selecţionaţi foarte uşor din invitaţii tăi la seminarii. Este de mult demonstrată eficienţa acestei metode.
Ce câştiguri se pot realiza?
1) Primul nivel de performanţă îl atingi când ajungi să câştigi 21 % din minim 30 000 puncte adunate de reţeaua creată de tine. 21 % = minim 18 – 30 milionae / lună + KIA Ceed
2) O echipă de 21% + 20.400 de puncte adunate de la restul partenerilor = PERLĂ = minim 30-50 milioane/lună + KIA Ceed
3) 2 echipe de 21%  = PERLĂ calificată = minim 50-70 milioane/lună + Mercedes Clasa A
4) 3 echipe de 21%  = AMARANT = minim 70-90 milioane/lună + Mercedes Clasa C
5) 3 echipe de Perle = AUR = minim 150 – 200 milioane / lună + Mercedes Clasa E
6) 5 echipe de Perle = DIAMANT = minim 200– 400 milioane / lună + Mercedes Clasa “S”.
Cum să devii partenerul firmei?
1) Completezi o cerere cu recomandarea unui distribuitor

2) Cumperi una din cele 3 feluri de mape cu testere de parfumuri:
· Mapa mare – 160 testere: 210 lei

· Mapa mijlocie – 100 testere: 140 lei

· Mapa mică – 20 testere: 45 lei

3) Te înregistrezi cu cererea. Primeşti un cod de partener, o mapă cu testere aleasă de tine, trei cataloage, listele de preţuri. 

4) Primeşti o parolă cu care îţi poţi vizualiza:
· Numărul şi numele partenerilor înscrişi de tine şi de partenerii tăi, performanţele fiecăruia şi câştigurile realizate în orice moment de tine şi de partenerii tăi.

5) Iei legătura cu cel care te-a recomandat (se numeşte SPONSOR), ca să te întroducă în sistemul de instruire.
Ce obligaţii ai ca partener?
1) Să nu denigrezi renumele firmei;

2) Să nu recomanzi alte preţuri decât cele din catalog;

3) Dacă realizezi câştiguri, să te înregistrezi la fisc;

4) În luna în care ai de luat bani de la firmă, să realizezi 35 de puncte personale;

5) Nu eşti obligat la comandă minimă;

6) Dacă vrei să rămâi în evidenţa firmei, să realizezi 103 puncte pe an.

Cum comanzi?
1) Te prezinţi la depozit şi achiţi comanda pe loc la preţ de fabrică, sau
2) Faci comandă telefonic, prin fax sau online şi primeşti acasă marfa cu Fan Curier, menţionând ziua şi ora când doreşti să îţi ajungă la adresă comanda. Plăteşti la livrare factura şi transportul.

Taxele de transport

0-100 puncte: 16 lei

100 – 300 puncte: 12 lei

300 – 400 puncte: 8 lei

Peste 400 puncte: 0 lei

Cum ai acces la câştigurile realizate?
1) Prin consumul propriu ţi se vor scădea din sumele adunate în contul tău maxim 50 % din fiecare comandă efectuată. În acest fel poţi obţine produsele la jumătate din preţul de fabrică.

2) Te înregistrezi la fisc prin PFA, SRL sau altă formă agreată de tine. Ai un cont bancar şi banii vor fi transferaţi în acest cont.
Care sunt avantajele afacerii Network Marketing faţă de afacerile clasice?
1) Nu ai nevoie de un capital mare; (210 lei ţi se pare mult ca să începi o afacere cu 6 cifre?)

2) Nu ai risc sau faliment;

3) Nu trebuie să fii expert. Te instruieşti în timp ce realizezi câştiguri serioase.

4) Nu ai şefi. Eşti propriul tău stăpân. Căştigurile depind numai de implicarea ta personală.

5) Nu ai salariaţi. Pe parteneri îi ajuţi să câştige cât mai mulţi bani bani, că din aceste câştiguri realizezi şi tu bonusurile tale.
6) Poţi începe la orice vârstă. Capitalul tău sunt persoanele cunoscute de tine. Cei în vârstă au avantajul că îşi pot valorifica numărul mare de persoane cunoscute în timpul vieţii. Cei tineri au avantajul anturajului lor vast.

7) Poţi lucra cu normă întreagă sau în timpul tău liber, timp de 5-10 ore pe săptămână. Tu hotăreşti timpul acordat acestei afaceri.

Rămâne doar să te hotăreşti dacă vrei să schimbi ceva în viaţa ta. Noi ţi-am oferit o oportunitate deosebită, uşoară, elegantă.

Vino la seminariile noastre ca să vezi oamenii care au reuşit. Învaţă de la ei ce ţi se potriveşte şi porneşte pe drumul tău. Ceea ce îţi putem promite este că suntem interesaţi să te ajutăm să reuşeşti să-ţi rezolvi anumite probleme sau chiar să îţi împlineşti visele cele mai tainice. Vei găsi în echipa noastră oameni, care, în aceste vremuri de criză, şi-au rezolvat cele mai acute probleme financiare (rate la case, rate la bănci, copii la studii, părinţi bătrâni de ajutat, meditaţii, etc). 

Ia-ţi soarta în mâini, nu te lăsa copleşit de griji, caută soluţii. Uneori soluţiile sunt foarte aproape de tine. Fii receptiv şi ajută şi pe alţii să îşi rezolve propriile probleme. În acest fel îţi vei putea împlini şi visele tale. Noi îţi vom fi alături.
SUCCES!

Echipa de lideri FM
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